
Haben wir dein Interesse geweckt?  
Dann bewirb dich vorzugsweise per E-Mail und werde ein Teil 
unseres Teams!
Hinweis: Bewerbungen per E-Mail bitte ausschließlich als  
PDF-Format versenden!

Du hast noch Fragen?

Daniela Brockmeyer hilft dir weiter!

Telefon: 0571 64609-105 
E-Mail: 	personal@sauerteig.de

Ernst BÖCKER GmbH & Co. KG | Ringstraße 55-57 | 32427 Minden | GERMANY | Tel. +49 571 83799-0 | Fax +49 571 83799-20  

info@sauerteig.de | sauerteig.de | sauerteig.shop 

Fachbereich: 	 Vertrieb

Beschäftigungsart:	 Vollzeit mit 38 Std./Woche

Standort: 	 Minden

Das bieten wir dir:
•	Eine umfangreiche Einarbeitung und ein motivierendes Arbeitsumfeld

•	 Individuelle Weiterbildungs- und Entwicklungsmöglichkeiten

•	Flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege

•	Hohe Flexibilität durch Arbeitszeitkonto mit der Option auf Freizeitausgleich sowie mobilem Arbeiten

•	Unbefristeter Arbeitsvertrag

•	30 Tage Urlaub

•	Gesundheitsinitiativen wie Dienstradleasing, Firmenfitness, Physiotherapie, u.v.m. 

•	Kita-Zuschuss

Das bringst du mit:
•	Abgeschlossenes Studium in Lebensmittelwissenschaften oder einem verwandten Bereich, eine Bäcker-,  

Konditoren oder kaufmännische Ausbildung mit starker Affinität zum Vertrieb und zu Lebensmitteln

•	Mehrjährige Berufserfahrung im internationalen Vertrieb erklärungsbedürftiger Produkte, idealerweise  
im Umfeld der Lebensmittelindustrie

•	Hohe Team- und Businessorientierung, Eigeninitiative, Kontaktstärke und Beharrlichkeit

•	Fließende Deutsch- und Englischkenntnisse

•	Bereitschaft zu Dienstreisen

WIR SUCHEN DICH!

Sales Manager / Account Manager 
Lebensmittelindustrie  
(m/w/d) 

Das erwartet dich:
•	Du berichtest an die Vertriebsleitung und übernimmst den Vertrieb des gesamten Sauerteig-Portfolios.

•	Dabei bist du sowohl im Direktvertrieb bei den handwerklichen und industriellen Herstellern als auch in der  
Koordination von Distributionspartnern aktiv und baust die Kundenbeziehung und Vertriebspotenziale aus.

•	Verkaufsprozesse führst du souverän zum erfolgreichen Abschluss.

•	Mit engen Schnittstellen zum Produktmanagement, der Anwendungstechnik, Produktion, Entwicklung und  
Distribution verantwortest du die Kontaktpflege, die Planung und Kontrolle von Absatz-, Umsatz- und  
Deckungsbeiträgen von deinen Kunden.


